
日々の営業活動を見える化しませんか？
社内の動きをもっと把握しませんか？

経営者・社員すべてが 問経営者・社員すべてが、問
合せの履歴・営業日報の
履歴を見る事ができ、社内
の動きを把握する事ができ
ます。
お客様に対しても

Ｏｎｌｙ Ｏｎｅ
のサ ビスを提供する事ものサービスを提供する事も
できます。
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項目は、営業担当者の営業日報として必要最低限の項目として、
当社内で1998年から使用している項目をベースとしています。
基本的には毎日、会社に戻ってきてから、全社員が入力を行います。

日報の項目をＸ軸とＹ軸に指定して あら
＜当社内での活用状況＞

当社では、営業担当者以外に技術職の人間がいますが、同じ入力画面
に入力しており、 作業工程等を “訪問種別”、“ランク”、“状況”に設定し、
作業工数の管理も行うようにしています。

得意先

日報の項目をＸ軸とＹ軸に指定して、あら
ゆる角度から営業活動を分析することが
できます。
また、集計は件数および時間の合計で
取ることも可能です。
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日報受付 サーバーの共有フォルダとリンクし、得意
先NO毎にフォルダを作り、契約書、図面
等を管理する事もできます。

お客様名・電話番号から得意先を検索でき、得意先の基本情報、
営業日報・電話受付を一画面で把握する事ができます。

＜システム要件＞

サーバー Windows2003 Server 以上

クライアント WindowsXPproSP3以上

１クライアントの場合WindowsXP以上

本システムのお問合せは

エクナ株式会社
岩手県盛岡市中央通１－６－３０

ＲＤＢＭＳ SQL Server2000以上 (Express可)

クライアント Internet Expｌoreｒ 5.5以降

電話番号：０１９－６５２－３０００（代表）

URL：http://www.ｅｃｈｎａ.co.jp/


